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匠心带富：
搭帮扶之桥助农增收

“授人以鱼，不如授人以渔。”在朱乔煜
的心里，一个人的成功不算成功，带动大家
共同致富才是真正的初心。随着自己的农
场越做越大，电商渠道越来越广，他始终没
有忘记身边的乡亲们，始终把“联农带农、
共同富裕”放在心上，用实际行动践行着青
年党员的责任与担当。

海宁槜李是当地的特色农产品，有着
悠久的种植历史，果肉清甜、风味独特，但
由于种植技术参差不齐、销售渠道狭窄，很
多农户种出来的槜李卖不上好价格，种植
积极性不高。朱乔煜看在眼里、急在心里，
他深知，只有让农户们掌握科学的种植技
术，搭建稳定的销售渠道，才能真正让槜李
成为乡亲们的“致富果”。于是，他牵头成

立了槜美共富园共富工坊，以党群帮扶结
对为纽带，带动本村及周边 1800多户农户
发展槜李种植，总面积达30公顷。

为了让农户们种好槜李，朱乔煜推出
了“供苗+技术指导+统一销售”的全链条帮
扶模式，从源头为农户保驾护航。每年春
天，他都会免费为农户提供优质槜李种苗，
组织专业技术团队，深入田间地头，为农户
开展一对一技术指导，从果树修剪、施肥、
病虫害防治，到果实套袋、采摘，每一个环
节都耐心讲解、亲自示范。针对槜李种植
易受天气影响、成熟期集中、易落果裂果等
问题，朱乔煜借鉴大棚促早栽培技术经验，
带领农户探索大棚种植模式，通过双膜促
早、地膜覆盖等方式，让槜李上市时间提早
7到10天，有效避开梅雨季节，提升果实品
质和产量。除了技术指导，朱乔煜还搭建
了稳定的销售渠道，将农户们种的槜李统
一收购、统一包装、统一销售，通过线上电
商平台、直播带货、线下商超对接等多种方
式，让槜李销往全国各地。在他的努力下，
工坊培育的槜李连续 6年荣获嘉兴果蔬展
销会金奖，成为远近闻名的明星农产品，年
产量达 15.4万公斤，年产值超 1200万元，
平均每户农户增收 6600余元，真正实现了

“种好果、卖好价、能增收”。
为了让更多农户掌握农业技术，朱乔

煜还开办了农民田间学校，把课堂搬到田
间地头，每年培训本地农民 3000余人次，
内容涵盖槜李种植、农产品保鲜、电商运营
等多个方面，让农户们在家门口就能学到
实用技术。

就业是民生之本，也是实现共同富裕
的重要路径。朱乔煜始终关注农村剩余劳
动力就业问题，尤其是 50岁以上的中老年
群体和返乡青年，他通过共富工坊，带动本
地青年就业 30余人，50岁以上再就业 600
余人，累计服务 3万多人次。双丰村的张
阿姨今年 58岁，儿女都在外地工作，她一
直想找一份离家近、能照顾家庭的工作，加
入共富工坊后，她负责槜李套袋、采摘等，
每月能有 2000多元的收入。一份耕耘，一
份收获。槜美共富园共富工坊先后获评

“海宁市共富工坊培育点”“嘉兴电商直播
式共富工坊”等荣誉称号，朱乔煜也先后荣
获嘉兴市农业领创人才、嘉兴市优秀团干
部等多项荣誉，他用实干与担当，搭建起了
农户与市场之间的桥梁，让越来越多的乡
亲们走上致富路，让共富之花在田野间绚
丽绽放。

跨越山海：
播希望之种展现担当

“乡村振兴不是一句口号，它需要我们
每一个新农人全力以赴，不仅建设自己的
家乡，还要把好的品种、好的技术带出去，
让更多人共享发展成果。”朱乔煜的视野，
从来不止于海宁本土，他始终牢记“先富带
后富”的使命，主动对接中西部地区，将海
宁的优质农产品品种和先进种植技术，带
到了遥远的云贵川大地，用实际行动诠释
着新时代青年的责任与担当。

2018年，一次偶然的机会，朱乔煜了解
到贵州省林业厅正在寻找适合当地种植的
特色果树品种，助力当地农民增收。他立
刻想到了海宁槜李，于是，他主动对接贵州
省林业厅，详细介绍槜李的种植优势和经
济效益，经过多次沟通、实地考察，最终达
成合作，将海宁槜李引入贵州，为当地农户
提供优质小苗和全程技术指导。

为了让槜李在贵州成功种植，朱乔煜
先后多次深入当地山区，查看土壤条件、
气候环境，根据当地的实际情况，调整种
植方案，手把手教当地农户修剪枝条、施
肥、病虫害防治等技术。功夫不负有心
人，经过两年的精心培育，近 50亩的槜李

园在贵州成功挂果，果实品质优良，投放
市场后深受消费者喜爱，为当地农户带来
了可观的收入。如今，贵州的槜李已经成
为当地的特色产业，带动了周边农户增收
致富，让海宁槜李在贵州的土地上绽放致
富之花。

2023年，朱乔煜又将目光投向了四川
省黑水县，依托海宁袁花镇与黑水县山海
联建项目，开展东西部协作，助力黑水乡村
振兴。黑水县地处高原，气候独特，土壤肥
沃，适合果树种植，但当地农业技术相对落
后，缺乏优质品种，农户们种植的农作物经
济效益不高。朱乔煜了解情况后，主动对
接黑水县相关部门，决定将海宁槜李引入
黑水，为当地百姓带去新品种、新技术，开
辟增收新路径。

2024年一开年，朱乔煜就带着 200棵
优质槜李苗，跨越千山万水来到黑水县，将
槜李苗种在了黑水县科农局的示范基地。

“槜李对种植技术要求比较高，黑水的气
候、土壤和海宁不一样，我们必须根据当地
的实际情况调整种植技术，才能确保槜李
成功挂果。”朱乔煜说，为了做好技术保障，

他每年前往黑水上门指导1到2次，平时加
强线上联系，及时解答农户们遇到的问题，
手把手教他们科学种植。

在黑水县指导种植期间，朱乔煜不仅
传授槜李种植技术，还为当地农户开展农
业技术培训，讲解农产品保鲜、电商运营等
知识，帮助当地农户拓宽思路、提升技能。
从江南水乡到巴山蜀水，从海宁田间到云
贵高原，朱乔煜带着致富的种子，跨越山
海，用脚步丈量责任，用实干传递温暖，也
让乡村振兴的希望之花，在更广阔的土地
上绽放。

【撇出故事】

这两天，海宁市袁花镇双丰村的槜李园里枝叶舒展、
落英缤纷，一个小伙子穿梭其间，指尖轻扶枝条，熟练地修
剪着多余的枝杈，眉眼间满是对这片土地的深情。他叫朱
乔煜，1994年出生的海宁本地人，浙江省乡村产业振兴带
头人、浙江省级示范宣讲青年讲师、嘉兴市乡村振兴共富
青年先锋“青牛奖”获得者。他扎根乡土11年，用青春、智
慧与担当，在乡村振兴的广阔舞台上书写实干篇章。

从大学毕业毅然返乡的懵懂青年，到深耕农业领域
的行家里手；从搭建农产品线上销售渠道，到带领乡亲抱
团致富；从立足海宁本土，到将致富种子播撒到云贵川大
地，朱乔煜用坚守与奋斗，让“新农人”的标签焕发别样光
彩，也让“互联网+农业”的新模式在希望的田野上落地
生根、开花结果。2026年3月，朱乔煜入选2025年度
“浙江工匠”培养项目人员名单，这份荣誉，是对他多年深
耕农业、践行共富初心的最好肯定。

【捺出态度】

海宁90后新农人朱乔煜扎根乡土十一载，从返乡学子成长为“浙江工匠”，用“互联
网+农业”激活乡村动能，牵头成立共富工坊带动农户增收，更跨越山海将致富种子播
撒至云贵川，用实干诠释了新时代青年的责任与担当。

小小一粒种子，可当它从朱乔煜手中播撒出去时，就涵盖了多重意义，既是父老乡
亲手中沉甸甸的槜李收成，是贵州、四川山区农户增收后的笑容，也是中老年人再就业
的希望。

朱乔煜的坚守，是嘉兴青年返乡创业的生动缩影。如今在嘉兴，越来越多青年像他
一样，告别城市喧嚣，扎根希望田野。他们带着新知识、新思维，破解传统农业瓶颈，让

“土特产”变身“网红尖货”，让乡村成为干事创业的广阔舞台。
乡村振兴，关键在人；共富之路，青年先行！嘉兴青年返乡投身农业，既是对乡愁的

守望，更是对时代使命的践行。他们以匠心守初心，以创新破难题，以帮带促共富，不仅
实现了个人成长，更激活了乡村发展内生动力，让青春在乡村振兴的实践中绽放光彩。
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逐梦乡土：
执创新之笔描绘家乡

“我是海宁农村人，小时候便在田埂上玩耍，看着父
母面朝黄土背朝天，心里就想着，以后一定要用自己的方
式，让家乡的农产品走出田间、走向更远的地方。”谈及返
乡创业的初心，朱乔煜的眼神格外坚定。2015年，刚走
出大学校园的他，没有像身边同学一样奔赴大城市打拼，
而是毅然选择回到家乡海宁，开办了海宁市鼎亿家庭农
场，从此与这片滋养他成长的土地结下了不解之缘，这一
扎根，便是11年。

彼时的海宁农业，仍以传统种植模式为主，农户们辛
苦种出来的优质农产品，大多局限于本地集市销售，销路
窄、价格低，“好东西卖不出好价钱”成为困扰农户的难
题。自幼对农业情有独钟的朱乔煜，敏锐地意识到，传统
农业要想突破瓶颈，必须打破思维定势，搭上“互联网+”
的快车。于是，他做的第一件事，就是搭建“泥土香农产
品网上直通车”，尝试将互联网技术与农业生产经营深度
融合，为海宁农业发展注入新活力。

创业初期的艰难，远超朱乔煜的预期。“当时，农产品
电商还是个新鲜事物，村里的农户不理解，觉得‘在网上
卖东西不实在’，没人愿意把农产品交给我销售；而且我
自己也没什么经验，不知道怎么运营线上平台，怎么吸引
客户，更不知道如何解决农产品保鲜、运输的难题。”朱乔
煜回忆道，那些日子，他天不亮就起床，一方面挨家挨户
走访农户，耐心讲解线上销售的优势，说服他们尝试合
作；另一方面利用休息时间钻研电商运营知识，跑到上
海、杭州等地参加各类农业电商培训，不放过任何一个学
习的机会。

有一次，为了学习农产品真空保鲜技术，朱乔煜特意
跑到杭州的一家农产品加工企业，连续一周蹲在车间里，
跟着技术工人学习操作流程，记录每一个细节，回到农场
后反复试验，终于掌握了真空包装、冷箱储存的核心技
术，解决了农产品保鲜难的问题。针对快递运输成本高、
时效慢的问题，他反复测算、多方对接，创新探索出“海宁
区域当日选购、次日配送到社区”的模式，既降低了运输
成本，又保证了农产品的新鲜度，赢得了消费者的认可。

随着电商平台的逐步成熟，朱乔煜又紧跟时代潮流，
解锁了“直播带货”这一新技能，让手机成为“新农具”，直
播成为“新农活”。

多年的深耕细作，让朱乔煜逐渐成长为一名“懂技
术、善经营、会管理”的复合型新农人。他不仅熟练掌握
槜李等特色农产品的种植技术，还精通计算机技术，具备
优秀的团队经营管理能力、教学能力和网络营销能力。
2015年以来，他积极参加农产品电子商务营销、农村青
年电子商务培训等各级各类培训 30余期，不断为自己

“充电”，提升创业能力，从一名返乡创业的大学生，成长
为中国农村青年致富带头人协会、浙江省农创客联盟等
多个组织的骨干成员。

2023年，对于朱乔煜来说，是意义非凡的一年。这
一年，恰逢世界互联网大会乌镇峰会举行 10周年，朱乔
煜作为全国唯一一名三农领域青年代表，受邀在峰会现
场开展农产品直播销售。直播当天，他带着海宁槜李、杨
梅、桑果等特色农产品，在直播间里热情向全球网友介
绍，耐心解答网友的疑问。那一刻，他把家乡老百姓的农
产品带到了世界级的舞台，让更多人了解了海宁农业、认
可了海宁特产。如今，昔日家乡的“土特产”正通过他的
直播间销往全国各地，成为备受网友喜爱的“网红尖货”。


