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5 月 29 日晚，张韶涵“玩家”巡回演
唱会首站在嘉兴市体育中心火热开唱，
全场 3 万名“玩家”从全国各地奔赴禾
城，挥舞着荧光棒，在熟悉的旋律中齐声
合唱。

这不仅是嘉兴今年首场个人演唱
会，更是迄今为止到场人数最多的一场
演唱会。

在情绪消费大行其道的当下，“为一
场演出打卡一座城”，正成为年轻人最

“上头”的新型消费方式。而在流量涌入
之后，嘉兴没有让观众“看完就走”，而是
用一整套消费链条把演艺热度转化为实
实在在的城市经济活力。

早在开票之初，嘉兴文旅部门就打
出了一套“票根经济”的组合拳：全市190
余项凭演唱会票根可享的专属折扣，覆
盖住宿、餐饮、游玩、购物等多元场景。
市文化广电旅游局数据显示，此次演唱
会带动全域消费约1.2亿元。

从景区门票到星级酒店，从老字号
到特色商户，一张票根，就是一张通向这
座城市的综合消费“通行证”。

在嘉兴，舞台的狂欢，已经延展成为
一场跨城消费的集体奔赴。

把目光拉远一些，就会发现：近期的
嘉兴，可谓是“好戏连台”。

5 月 22 日至 31 日，2026 南湖有戏
“惠·剧”展以“赓续与焕新”为主题，在南
湖畔开启了一场持续十天的戏剧盛宴；

5月28日到30日，《奔跑吧》第14季
空降嘉兴录制，无数粉丝循着镜头的足
迹打卡南湖、联丰、西塘、大云等地，“跟
着跑男游嘉兴”瞬间刷爆社交媒体；

6月27日，王心凌、黄霄云、徐怀钰、
BY2 将带来“遇见美好”嘉兴巅峰演唱
会；

7月10日启幕的第十五届中国儿童
戏剧节，将首次走出北京，以嘉兴秀洲为
主会场，联动北京，辐射广东、湖北、陕
西，把国家级艺术资源直接送到基层少
年儿童身边；

……
演艺活动的密集交织，让嘉兴的热

度层层攀高。
如果你把视野再扩大一点，会发现

这样的“高频好戏”并非一时热闹——
3 月下旬无限开麦演唱会海宁站

让海宁皮衣再度“火出圈”；4 月中旬的
嘉善·氧气 SHAN 耀音乐节吸引近 4 万

名乐迷；4 月底的槜李湖音乐节带动文
旅综合消费 4.75 亿元；“五一”期间的

“溪引力”X2 嘉年华三天吸引近 3 万人
次……

演出来得勤、观众来得远、消费拉得
长，这正是嘉兴服务业高质量发展最生
动的注脚：2026年一季度，嘉兴服务业增
加值同比增长 6.9%，增速居浙江省第 2
位；全市社会消费品零售额同比增长
7.0%，增速列全省第1位。

嘉兴市“十五五”规划纲要明确提
出，要进行主城区文旅深度融合行动，将
通过强化主城区文旅功能升级，构建市
域旅游一体化发展格局。根据规划，嘉
兴将建设综合性室内演艺场馆，布局实
景演艺、街头演艺特色街区等多元空间，
打造“演艺之城”“赛事之城”。

流量来了之后能不能留下来、演
出的热度能不能转化为城市的长期吸
引力，始终是绕不开的考题。就此而

言，嘉兴打造“演艺之城”还需持续发
力。

从“票根消费”升级为“内容共创”。
目前嘉兴“凭票根享受专属折扣”已初见
成效，但要让观众从“顺便逛吃”变成“专
程体验”，还需要打造与演艺主题深度绑
定的沉浸式文旅产品。比如结合戏剧节
的剧本杀式古镇实景解谜、结合综艺录
制的打卡路线开发。嘉兴拥有红色文
化、古镇文化、名人文化等多重IP，可以
将演艺内容与城市文化基因有机缝合，
让每场演出都成为一场深度文旅体验的

“剧情关卡”。
以“品牌原创”替代“IP依赖”。当前

嘉兴演艺市场以引进成熟IP为主，但近
期频繁的演艺活动已经释放出一个积极
信号：嘉兴可以借助国家级平台实现从

“演出承办方”向“内容共创方”的跃升。
下一步应扶持本土演艺创作力量，培育
具有嘉兴辨识度的自有 IP，形成“引进

来”与“走出去”的双向循环。
以“演艺场馆群”构建“城市文化地

标体系”。想让“演艺经济”长红，嘉兴还
需在硬件上持续发力。场馆不只是硬
件，更是一个个微型文化枢纽。没有高
规格的场馆，就很难吸引顶流明星驻
足。硬件之外，嘉兴还可以依托演艺空
间打造全年不断的戏剧节、音乐节、艺术
市集，让“演艺”从偶尔爆发的节点事件，
变为贯穿四季的城市生活常态。

一座城市的吸引力，既可以是旖旎
的江南风光，也可以是舞台上闪亮的聚
光灯。当演艺成为城市全新的生产力，
嘉兴这座“演艺之城”的故事，可以说才
刚刚开始。

【企业新链接】

随着“悦己经济”的兴起，近年来，
家用美容科技赛道迎来爆发式增长。
2021 年 3 月，英国 IPULSE Limited 在嘉
善经济技术开发区投资设立赛盾医疗
科技（浙江）有限公司。作为一家集生
产、研发、销售强脉冲光（IPL）脱毛仪器
系列产品于一体的企业，赛盾医疗致力
于将强脉冲光技术应用于皮肤再生、痤
疮治疗和其他美容领域。

【市场新动态】

“仅需使用 4周就可以看到毛发减
少 97.56%，今日下单赠大排灯……”在
赛盾医疗公司旗下的高端家用脱毛仪
品牌 smoothskin慕金的淘宝直播间内，
主播正在一一介绍各个产品情况。

近段时间，赛盾医疗正忙着抢抓中
国电商“618”大促销售窗口，生产部门、
电商部门、物流部门“火力全开”，持续
接单发货。

走进赛盾医疗洁净的车间，一台台
家用强脉冲光脱毛仪器经过 30多道工
序完成组装，待质检部门检验合格后送
到消费者手中。

作为最早的脱毛仪产品生产商之
一，它的背后是全球顶尖研发团队和世
界顶级皮肤学专家，还有医学临床权威
认证和美国FDA认证，40年全球销量第
一，迄今为止，全球售出超过700万台设
备。

2021年，为了更好满足不断增长的
全球市场需求，赛盾医疗选择在中国建
设生产基地。

“其实当时有好几个备选城市，但
是我们的供应商直接建议我们来嘉善，
一方面嘉善位于上海和杭州中间，无论
是在交通物流方面还是在成本上都优
势明显。”赛盾医疗运营和开发部门总
经理王伟介绍道。

记者得知，在距赛盾医疗 500米左
右的地方，就有可为他们提供注塑、PC
产品的新材料公司。

2021年底，赛盾医疗正式签约落户
嘉善，并同步开启了洁净车间的厂房装
修。2023年 4月，赛盾医疗正式拿到浙
江省二类医疗器械许可，开启“极速狂
飙”的生产与销售模式。

王伟说：“我们的‘中国速度’让英
国人都震惊了，我们 2023 年 4 月投产
后，2024年的产值是 2023年的三倍，2025年是
2024年的三倍。”

高速增长背后，是不断深耕技术研发所带来
的产品竞争力。

根据脱毛的原理，毛囊吸收脉冲光的能量使
得毛根炭化实现脱毛效果，所以脱毛仪的能量输
出效率是脱毛有效性的根本。但是脉冲光能量
大可能会引起消费者的部分痛感，降低能量，脱
毛效果不好。赛盾医疗通过智能 10级肤色感应
技术，根据肤色调整出光强度，达到既强效脱毛，
又保护皮肤和控制痛感的作用。

王伟拿出去年针对中国市场新研发的降温
蓝宝石脱毛仪介绍：“你看机器边上的这个光条，
我们的产品内嵌了自主开发的肤色检测传感器，
这个技术，可以说目前市场上我们是独一份。”通
过内置的肤色传感器检测技术，可以实现操作的
时候能量更精准。

“我们是一家集研发、生产、物流、营销和售
后服务于一体的全产业链企业，每一个环节都由
公司自身来把控，确保我们的产品安全可靠，客
户也能得到最完备的服务体验。”

2023年底，赛盾医疗完成国内电商销售团队
的组建，2024年就实现了销售数据300%的增长，
今年一季度，公司实现出口818.5万美元，同比增
长223%。去年，企业实现年产20万台脱毛仪，年
产值超2亿元。

“今年‘618’大促，我们争取做到国内同价位
产品排名前三。”对今年的销售情况，王伟信心满
满。

“真没想到，不用交保证金还锁定了
汇率，实实在在为我们省下了 3 万多
元！”在秀洲区洪合镇毛纺织工业城，嘉
兴市沃信贸易有限公司负责人朱先生的
这句感慨，道出了众多外贸企业面对汇
率波动时的共同心声。近年来，汇率双
向波动让小微企业陷入“锁汇怕占资金、
不锁怕亏利润”的两难。禾城农商银行
一张“零负担”处方，免保证金、免担保
费，成了企业的“定心丸”。

零负担
降本减负轻装上阵

走进位于秀洲区洪合镇毛纺织工
业城的嘉兴市沃信贸易有限公司仓储
区，一捆捆码放整齐的进口羊毛原料
正等待发往下游毛纺厂。作为一家主
营羊毛纺织品进口的小微外贸企业，
沃信贸易长期深耕澳大利亚等优质羊
毛产区，凭借严格的品质管控和稳定
的供货能力，在下游客户中积累了良
好口碑。

从海外下单到最终付款，这期间汇
率随便跳几个点，本就微薄的利润一下
子被吃掉了。企业迫切想用远期购汇
把进口成本锁住，可一想到传统模式下
那笔高比例的保证金，心里又打起了退
堂鼓：成本是锁住了，但一大笔活钱也
变成死钱压在那儿，这账怎么算都不划
算。

获悉企业困境后，禾城农商银行迅
速响应，组建专业外汇服务团队上门对
接，为其量身定制了一套“进口融资+汇
率避险”组合服务方案，为企业提供 500
余万元信贷资金支持，并在业务推进过
程中，视汇率变动情况逐笔灵活运用与
付款期限相匹配的远期购汇，提前锁定

到期付款成本。与此同时，该行积极引
入嘉兴市融资担保有限公司，提供授信
敞口担保。“企业不用交远期保证金，连
担保费都免了。等于让企业‘零资金负
担’把汇率风险管控起来了。”该行公司
金融部副总经理何艳婧介绍。

方案一落地，效果立竿见影。企业
不仅顺利完成了羊毛进口采购，更在汇
率波动中守住了利润底线。银行帮该公
司锁定的远期汇率，比同期在市场上直
接购汇的价格优惠了将近3000个基点，
相当于每兑换 1美元，都能少花人民币
将近0.3元。折算下来，实打实地为企业
省下了约 36000元人民币的汇兑成本。
朱先生拍着账本笑道：“有了这个方案，
以后接长单、接大单，心里可就有底了！”

零时差
一对一服务快速响应

外贸是畅通国内国际双循环的关
键枢纽。嘉兴经济外向度高，2025年外
贸总量居全省第 4位。在当前国际形
势复杂多变、汇率波动加剧的背景下，
金融护航对于广大中小微外贸企业稳

预期、拓市场、防风险具有不可替代的
作用。

今年 3月，嘉兴发布“8+4”政策，明
确提出“扩大高水平对外开放”，并深入
开展“百组助千企”行动，组建超 100个
服务小组下沉企业，开展“一对一”精准
帮扶。同月发布的“开放型经济十七条”
明确“每年最高安排 3000万元，支持出
口信用保险扩面”。

作为扎根本土的地方法人银行，禾
城农商银行迅速行动，从人员、机制、服
务三个维度破题，把政策信号转化为助
力外贸企业的“真金白银”。

针对外贸企业办理国际业务专业壁
垒高、对接办事繁琐的难题，该行配备国
际业务专职人员，为企业提供“一对一”
全方位专属服务。更具特色的是该行重
点打造差异化服务模式，结合客户产业
特点，为经营进口水果的商户打造“农担
增信+汇款便利”的服务模式，解决进口
商融资慢、汇款难的问题；在王江泾纺织
产业区推进“设备抵押+进口开证”，帮企
业扩大进口规模。与此同时，为了解决
企业上门远、耗时长的不便，该行推出本

外币一体化开户送上门专属服务，深化
运用“丰收E汇通”产品，让企业“一次也
不用跑”。

零距离
一企一策精准护航

创新服务的价值，在一个个真实场
景中愈发清晰。嘉兴市奇丝奇纺织品织
造股份有限公司从日本进口设备，正值
汇率波动期，禾城农商银行国际业务专
职人员主动上门，及时为企业办理远期
购汇，提前锁定了成本；辖内一家专注机
电研发和生产的外贸企业，曾被汇率“过
山车”晃得心里没底，银行逐一匹配了与
收汇周期适配的远期结汇，企业财务负
责人坦言：“不用再天天盯着汇率走势
图，心里踏实多了。”正是这种“零距离”
的贴身护航，让越来越多的外贸企业从
容经营。

数据是答卷，更是见证。至 2026年
4月末，禾城农商银行已为850家外贸企
业提供国际结算服务。

一支深耕本土，更懂企业冷暖的“农
商外汇力量”，正拔节生长。

深耕禾城深耕禾城··普惠同行普惠同行
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经济走笔
扩内需促消费一线行扩内需促消费一线行

本版图片均由受访者提供

一张“零负担”汇率避险处方
■记者 吕同 通讯员 何艳婧 张焕楠
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走企业，看高质量发展

演唱会散场后，“演艺之城”还需要什么？
——扩内需促消费一线行⑰

■记者 苗楠钰


